Y HACER PUBLICIDAD

EN META ADS

¢ Te gustaria aprovechar tu base de datos de
LinkedIn para hacer publicidad efectiva en
Facebook e Instagram?

Con esta guia, aprenderas coOmo descargar tus
contactos de Linkedln y usarlos para crear —
audiencias personalizadas en Meta Ads,

maximizando el potencial de tu red profesio’,@
. | Por Miguel Imbroda K
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DESCARGAR TU BASE DE
DATOS DE LINKEDIN

Para poder usar los contactos de LinkedIn en
Meta Ads, primero necesitas descargarlos.
Sigue estos pasos:

PASO 1:

l.Inicia sesién en tu cuenta de Linkedin.
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PASO 1:

2. En la esquina superior derecha, haz clic
en tu icono de perfil y selecciona
Configuracion y Privacidad.

Miguel Imbroda

Te consigo +3 clientes high-
ticket por semana con
estrategias de Growth
Marketing.

Ver perfil
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Empresa: Xpace.

Empresa: A definitivas Portal Juri...

Por Miguel Tmbroda



PASO 1:

3. En la barra lateral izquierda, haz clic en
Privacidad de los Datos.

i

~

Inicio de sesiony Visualizacion
seguridad
Modo oscuro

Visibilidad .
Preferencias generales

Privacidad de datos Idioma
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Datos de publicidad

Reproducir videos automaticamente
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LinkedIn
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PASO 1:

4. Busca la opcion Descargar tus datos y
selecciona Contactos.

e

~

Como utiliza LinkedIn tus datos

Gestionar tus datos y actividad

Obtener una copia de tus datos

Gestionar las preferencias de las cookies

Historial de blsqueda

Informacion personal detallada

Estudios socioecondmicos y del lugar de trabajo

Quién puede contactarte

Invitaciones de contacto

Por Miguel Tmbroda



PASO 1:

5. Haz clic en Solicitar archivo. LinkedIn
enviara un correo electronico con el
enlace para descargar el archivo CSV que
contiene tus contactos.

e
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Como utiliza LinkedIn tus datos

Gestionar tus datos y actividad

Obtener una copia de tus datos
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CREAR UNA CUENTA EN
FACEBOOK BUSINESS MANAGER

Ahora que tienes tu base de datos, el siguiente paso
es configurar tu cuenta en Meta Business Manager.
Sigue estos pasos:

PASO 2:

1. Ve a Meta Business Manager
https://business.facebook.com/
e inicia sesidon con tu cuenta de Facebook.

2. Haz clic en Crear cuenta y sigue las
instrucciones.

3. Una vez dentro de la cuenta de Business
Manager, conecta tu pagina de Facebook y tu
cuenta de Instagram:

- En |la barra lateral, selecciona Cuentas y luego
Paginas para enlazar tu pagina de Facebook.



CREAR UNA CUENTA
PUBLICITARIA

Para comenzar a hacer publicidad, necesitas una
cuenta publicitaria dentro del Business Manager:

PASO 3:

1. En la barra lateral, selecciona Cuentas y
haz clic en Cuentas publicitarias.

/ Meta

Configuracion de la
empresa

B Cuentas

Paginas

Cuentas publicitarias

Grupos de activos comerciales
Aplicaciones

Cuentas de Instagram

WhatsApp accounts

N
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PASO 3:

2. Haz clic en Ahadir nueva cuenta
publicitaria o Crear nueva cuenta
publicitaria.

/
Createando
EN ~

Propiedad de;

z Anadir una cuenta publicitaria
Tu negocio controlara las campanas y la facturacion de est

cuenta. Al reclamar una cuenta publicitaria, se movera a
Business Manager.

Solicitar acceso a una cuenta publicitaria

Tu negocio necesita usar esta cuenta publicitaria en nomb
otro negocio. Por ejemplo, trabajas para una agenciay la
cuenta publicitaria pertenece a un cliente. El propietario de
cuenta publicitaria no cambiara.

+ Crear una cuenta publicitaria
Necesitas una nueva cuenta publicitaria para tu empresa.

3. Completa los datos solicitados y
sélecciona el perfil con el que deseas
gestionar esta cuenta.
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CARGAR TU BASE DE DATOS
DE LINKEDIN EN META ADS

Ahora que tienes tu cuenta publicitaria configurada,
puedes cargar tu base de datos de contactos de
LinkedIn para crear una audiencia personalizada.

PASO 4:

1.En el menu principal de Business
Manager, selecciona Audiencias.

b

O 2 Iz

Inicio de |la ayu- Audiencias Administrador
da para... de eventos

Anunciarte

®: Ajustes de cuenta publicitaria

< Anuncios

K @3 | imitee de aniincine nar nAnina /
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PASO 4:

2. Haz clic en Crear audiencia y selecciona
Audiencia personalizada.

e

0Q Audiencias (reateando (980680356684042)

“
rear audiencia »

Audiencia personalizada |  Audiencia personalizada

~

&E_‘, Audiencia similar Utiliza las audiencias personalizadas para
conectar con las personas que ya han mostrado
interés por tu negocio o producto. Puedes crear
una audiencia a partir de tus contactos de
clientes, del trafico del sitio web o de la aplicacior
para moviles.

() Audiencia guardada

Filter

Clientes CRM 17/07/24 .cs
Status

Type Instagram Createando - 18

Availability

Source Createando Visitantes Wekb
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PASO 4:

3. Escoge la opcion Lista de clientes y sube
el archivo CSV que descargaste de LinkedIn.

([ mre— S

Elige un origen de audiencia personalizada
Conecta con personas que ya hfl':.' an mastrado interes por tu empresa o Tl progucto

ard
Tus origenes

i Sitio web Lista de clientes @
Actividad en la aplicacidn Actividad fuera de internet

Catalogo

Origenes de Meta

Cuenta de Instagram

Eventos




PASO 5:

CREAR UNA CAMPANA
PUBLICITARIA EN FACEBOOK ADS

Una vez que tu audiencia esta lista, el Ultimo paso
es crear una campana publicitaria efectiva. Estos
son los tipos de campanas que puedes elegir:

1.En el menu principal de Business
Manager, selecciona Audiencias.

- Reconocimiento: |deal si quieres generar
visibilidad para tu marca personal y atraer
seguidores.

- Trafico: Util para conseguir mensajes hacia
WhatsApp, Mensajes Directos o Llamadas.

- Clientes Potenciales: Perfecta para
transformar esos contactos de Linkedln en
clientes.

- Conversion: Si tu objetivo es generar
ventas, registros o cualquier accion

specifica en tu web, esta es |a opcidon Mmas
f//\\a




PASO 5:

Crear campana Nuevo conjunto de anuncios o anuncio

Tipo de compra

Subasta

Elige un objetivo de campaia

=1 Reconocimiento

Interaccion

Clientes potenciales
El objetivo de la campana es el objetivo

empresarial que quieres conseguir con
Promocion de aplicacion tus anuncios. Pasa el cursor sobre cada
uno para obtener mas informacion.

Ventas

\2

Siguiendo estos pasos, estaras listo para usar tu base
de datos de LinkedIn para lanzar campanas altamente
segmentadas y personalizadas en Meta Ads.

iAprovecha el poder de tu red para llegar
aunpublico interesado y relevante!
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CTIENES DUDAS?

AGENDAR SESION

Agenda una Sesion
Estratégica GRATIS
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https://calendly.com/miguelimbroda/marketing

